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新界泵业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录 

                                                      编号：2013-007 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观             其他 （电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

兴业证券研究所   刘佃贵 

华安基金         舒灏 

摩根华鑫基金     袁斌 

建信基金         乔林建 

兴业全球基金     沈度 

兴业证券投资部   林晓凤 

邦德基金         程枫 

时间 2013 年 4 月 18 日 12:50-13:40 

地点 兴业证券研究所承办的电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 
董事会秘书      严先发 

投资者关系 

活动主要内容

介绍 

1、公司业绩保持了 20%以上的平稳增长，市场占有率逐渐提高，公

司凭借的主要优势是什么？ 

答：公司主要优势包括以下几个方面： 

1） 公司销售网络优势。公司在全国主要省市设有 15 个区域配送

中心，全国有 1,100 多家一级经销商、3,000 多家二级经销商，通过

对接公司 ERP 系统，区域配售中心拥有完整的物流配送和物流管理

等服务体系。 

2） 技术与研发优势：公司长期与浙江大学、江苏大学、中国农

业大学等一流的学术机构保持合作，是全国农业机械标准化技术委员



会潜水泵工作组组长单位，是农用水泵行业标准的主要起草单位。 

3） 品牌优势：公司产品获得了包括终端用户、经销商及政府与

社会的认可，海外出口也有 90%以上为自主品牌。 

4） 产业集群优势：公司地处“中国水泵之乡”浙江省温岭市大

溪镇。就产业集群而言，温岭市是中国最大的水泵生产基地，产业配

套齐全。 

2、公司毛利率有较大提升，尤其是出口产品的毛利率提升幅度很大，

主要原因是什么？ 

答：首先公司加强了成本管理，推行全面预算管理，在制造成本、

期间费用控制方面初见成效，公司毛利率小幅提升；公司年初推行采

购成本考核，将采购成本控制纳入业绩考核指标，调动积极性，全年

仅采购节约成本 500 多万元。 

另外公司制造设备不断升级，精益生产能力进一步提升，自动化

水平不断提升，因此尽管近两年公司销售规模不断扩大，但排除新建

子公司的情况后生产人员基本没有增加。 

随着公司品牌影响力提升，销售渠道拓展，产品定价有小幅提升。 

3、公司公布了 2013 年度经营目标，计划实行合并收入增长 41%，

计划制定的主要依据是什么？ 

答：这个目标是分部门逐层拆解的年度经营目标，从国内外几个

销售部门逐层细分到经销商销售目标制定出来的。当然这是公司的经

营目标，并不是业绩承诺，公司会尽力实现本年度经营目标。 

4、浙江博华公司当前主要业务有哪些？发展情况怎么样？ 

答：浙江博华下游客户主要包括：市政污水处理工程；工业园区

污水处理工程；工业企业污水处理工程，未来城镇化带来的小城镇污

水处理、小污水站等工程项目市场有望快速启动，公司将其作为向环

保工程领域扩张的平台，利用自身资金优势支持其业务快速发展。 

5、去年公司在建工程转固定资产很多，折旧摊销等是否会对今年的

经营产生一定的压力？ 

答：去年在建工程转固定资产，今年折旧将有所增加，给经营业

绩带来一定的压力，公司将通过实现营业收入稳定增长以及内部成本



管理控制等措施，消化折旧增加带来的不利影响。 

6、请问公司未来工作重点有哪些？ 

答：未来重点工作主要有这么几个方面： 

1） 升级改造现有生产技术装备，加强培训，全面升级生产自动

化水平； 

2） 进一步巩固新界在国内市场的龙头地位，择机投放央视广告，

加大形象店建设力度，提高市场服务能力，开发专业市场客户，提升

市场占有率； 

3） 建立国内领先的技术研发体系，引进国内国际一流技术人才； 

4） 大幅提升管理信息化水平，在办公管理、技术研发、生产计

划控制、营销流程等方面实现信息化全覆盖。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2013 年 4 月 18 日 

 


