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证券代码：002532                                   证券简称：新界泵业 

新界泵业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录 
                                                      编号：2013-010 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研         分析师会议 

 媒体采访             业绩说明会 

 新闻发布会           路演活动 

 现场参观             其他 （请文字说明） 

参与单位名称 

及人员姓名 

招商证券    刘荣、管孟 

中邮基金    栾超 

时间 2013 年 5 月 15 日 10:30-12:00 

地点 杭州西溪 598 宾馆 

上市公司接待 

人员姓名 
董事会秘书    严先发 

投资者关系 活

动主要内容介

绍 

1、公司的竞争优势有哪些？ 

答：公司竞争优势主要包括以下几个方面： 

1）公司销售网络优势。公司在全国主要省市设有 15 个区域配送中

心，全国有 1,100 多家一级经销商、3,000 多家二级经销商，通过对接公

司 ERP 系统，区域配售中心拥有完整的物流配送和物流管理等服务体系； 

2）技术与研发优势：公司长期与浙江大学、江苏大学、中国农业大

学等一流的学术机构保持合作，是全国农业机械标准化技术委员会潜水泵

工作组组长单位，是农用水泵行业标准的主要起草单位； 

3）品牌优势：公司产品获得了包括终端用户、经销商及政府与社会

的认可，海外出口也有 90%以上为自主品牌； 

4）产业集群优势：公司地处“中国水泵之乡”浙江省温岭市大溪镇。

就产业集群而言，温岭市是中国最大的水泵生产基地，产业配套齐全。 

2、水泵行业未来发展情形如何？ 

答：未来国内水泵行业发展前景很好，这是因为国家十二五规划中明
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确提出加大对水利投资建设，水利投资建设项目中很多方面都涉及到水的

输送和给水增压，离不开对水泵的需求。 

3、公司未来对水泵业务的发展规划，会不会进入工业泵或者不锈钢泵等

领域？现在的不锈钢泵与南方泵业有没有业务冲突？ 

答：从战略角度看，公司会从农用泵向城镇生活用泵（不锈钢泵、污

水泵、屏蔽泵）方向发展。公司与南方泵业在不锈钢泵业务上虽然存在小

部分重合，但不构成竞争关系。 

4、公司公布的近几年经销商数量都没有变化，是不是表示国内网络建设

已经非常成熟？ 

答：虽然经销商总体数量变化不大，但公司每年都会培育一些新经销

商加盟新界。经销商可以免费到公司培训，并且公司会给经销商设计店面、

派工作人员驻点进行销售辅导。公司每年会对经销商进行结构性调整，优

胜劣汰，所以数量上虽然变化不大，但质量都在提升。 

5、浙江博华的定位？现在控股 51%，以后会不会全部收购？ 

答：浙江博华主要业务包括：市政污水处理工程；工业园区污水处理

工程；工业企业污水处理工程。收购博华为公司提供了向环保工程领域扩

张的平台。公司把污水处理环保产业作为一个重要增长点发展，不会收购

博华的全部股份，保留一定的股份有助于吸收博华的整个团队，有利于该

公司长远发展。 

6、博华在行业的定位水平？ 

答：目前环保行业还在发展中，很多公司收入规模在 1 亿元左右。公

司收购博华后在资金、渠道等方面都会给予支持。博华将持续专注水处理、

技术含量较高、竞争相对较小、市场容量大的工业园区水处理项目。未来

博华每年的产值和利润的增长速度都要争取超过母公司泵产业的发展速

度，力争在工业和园区污水处理方面成为领军企业。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2013 年 5 月 15 日 

 


